
www.markgraeflerwinzer.de

I H R E  A U F G A B E N

Sie agieren in enger Abstimmung mit der Vertriebsleitung. Aufgrund der regionalen Bedeutung unserer Winzergenossenschaft betreuen Sie 
langjährige und umsatzstarke Kunden aus dem LEH, Fachhandel und der Gastronomie.

 •  Steuerung und Aufbereitung relevanter Kennzahlen
 •  Aktionsplanung und -umsetzung beim Kunden
 •  Organisation und Durchführung von Verkaufsveranstaltungen
 •  Angebotserstellung und Verfolgung 
 •  Repräsentation unserer Winzergenossenschaft im Kerngebiet

G E B I E T S M A N A G E R

Wir Markgräfler Winzer sind das dynamische Weinkollektiv im Markgräflerland. Für Genussmenschen bieten wir wiedererkennbare 
und qualitativ ehrliche Weine, die in einer zeitgemäßen „sharing economy“ entstehen. Damit schaffen wir Zukunft für unsere Win-
zer und das Markgräflerland von morgen und machen das ganz besondere Markgräfler Lebensgefühl in unseren Weinen erlebbar. Als 
größte Einzelgenossenschaft Südbadens, sind wir im Kerngebiet für den Handel ein wichtiger und zuverlässiger Partner. Bei unseren 
Konsumenten ist unser Sortiment regional verankert und erfreut sich hoher Beliebtheit. Im Zuge einer Nachbesetzung suchen wir zum 
nächstmöglichen Zeitpunkt einen Gebietsmanager (m/w/d) für LEH / Fachhandel / Gastronomie in Südwest-Deutschland (PLZ 78,79,88). 

für LEH / Fachhandel / Gastronomie 
im Kerngebiet Südwest-Deutschland

Haben wir Ihr Interesse geweckt? 

Dann senden Sie uns Ihre Bewerbungsunterlagen, Ihren Eintrittstermin sowie Ihre 
Gehaltsvorstellung (vorzugsweise per E-Mail) an die nebenstehende Adresse. Für 
Rückfragen stehen wir gerne zur Verfügung. 

Wir freuen uns auf Sie!

Herr Hagen H. Rüdlin
07628 / 911 40  |  h.ruedlin@markgraeflerwinzer.de

Markgräfler Winzer eG 
Winzerstraße 2, 79588 Efringen-Kirchen

W E R  S I E  S I N D

Sie sind eine verbindliche Persönlichkeit und möchten Menschen für unsere Weine begeistern.

 •   Erfolgreich abgeschlossene kaufmännische Ausbildung
 •  Vertriebserfahrung in einer vergleichbaren Position oder mehrjährige Erfahrung im Handel, vorzugsweise im Bereich Getränke / FMCG
 •  Verhandlungs- und Verkaufsgeschick
 •  Überzeugendes Kommunikations- und Präsentationsverhalten
 •  Eigenverantwortliches und ergebnisorientiertes Arbeiten 
 •  Hohe Flexibilität und Reisebereitschaft
 •  Pkw–Führerschein
 •  DV-Kenntnisse

WA S  W I R  B I E T E N

Wir bieten Ihnen ein Verkaufsgebiet in Wohnsitznähe in einem modernen Unternehmen mit flachen Hierarchien und effizienten Entscheidungs-
wegen. Sie profitieren von kontinuierlichen Fortbildungen, einem attraktiven Gehalt mit betrieblicher Altersvorsorge sowie ein kollegiales und 
angenehmes Arbeitsumfeld. Weiterhin erhalten Sie einen Dienstwagen auch zur privaten Nutzung sowie moderne Kommunikationstechnik.

Diese Stellenausschreibung richtet sich an alle Geschlechter (m/w/d).


